I Teksti ja kuvat KARI SAARINEN

Hankintakeskus metsastaa

jasenilleen alennu

Yhteisostot ovat ikivanha keksinto, mutta tuhansia osta-
via jasenyrityksia riveihinsé kerdnneen Suomen Hankin-
takeskus Oy:n kaltaisia toimijoita ei ole aiemmin nahty.
Yhtio kokoaa jasenyrityksiddn suuremmiksi ostajatahoiksi
vaikkapa lannoitteiden, polttoaineiden tai autonrenkaiden
hankkimista varten ja neuvottelee tavarantoimittajilta
reippaat alennukset tuotteiden hintoihin.

ienyritysten ei ole mahdollista tin-
gata hankintojen yhteydessd kaik-
kein roimimpia hinnanalennuksia,

kun kerran ostettava tavaram#drikién ei
ole valtaisa. Téstd tamperelainen Jukka
Mansikka hoksasi markkinaraon omalle
yritykselleen pari vuotta sitten. Puoli vuot-
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Pienyrittdjien yhteisostoja Hankintakeskuksessa hoitavat toimitusjohtaja Jukka Mansikka (vas.),

ta myodhemmin alkoi Suomen Hankinta-
keskus Oy:n kiiytinndn toiminta,

— Olin tehnyt business to business -sek-
torilla toitd yrittdjind tai vastuullisena joh-
tajana jo parikymmentd vuotta. Muun mu-
assa kansainvélistymisprosessit ja mark-
kinoinnin kehittdminen kuuluivat kuvaan.

hankintaosastolta Ulla Ylijoki (ed. vas.) ja Anja Ojanen seké asiakaspalvelusta Meri Pellas (tak.

vas.), llona Ketonen ja Tarja Heilkil3.
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Ostojen kanssa olin aina paljon tekemisis-
sd, ja sitd kautta tdémé idea alkoi muovau-
tua, ostoyhteenliittymid muodostavan yhti-
dn omistaja Mansikka kertoo.

— Ei pienyrittijilld ole mahdollisuuksia ja
aikaa tutkia hinta-asioita pikkutarkasti. He
tulevat vikisinkin ostaneeksi tavaraa ko-
ko.ajan hieman liian kalliilla hinnoilla. Me
kokoamme tarpeet yhteen, etsimme sopivat
tavarantoimittajat ja pyydémme tarjoukset
erilaisten ostomédrien osalta. Olemme vain
tarjousvaiheen vilittijé, eli koko varsinai-
nen kaupankéynti tapahtuu sitten ostajan ja
myyjén valilla.

Ei provisiota

Provisioita tai vilityspalkkioita keskus ei
ker#d, vaan sen toiminta rahoitetaan tiysin
jdsenyritysten vuosittain suorittamalla j&-
senmaksulla. Se on suuruudeltaan siti luok-
kaa, ettd esimerkiksi jo yhdessi traktorige-
neraattorihankinnassa tulee helposti séés-
tetyksi sama rahasumma, kun kone hanki-
taan ostoyhteenliittyman kautta. Kymmen-
kertaiset sédstot jisenmaksuun verrattuna
voi hyvinkin koota vuoden aikana.

Hankintakeskuksen rekisterissd on ke-
viittalvella 2011 yli kolme tuhatta jdsenyri-
tystd. Niinpi on jo varsin helppoa 15ytéi sa-
manaikaisia tarpeita ja koota ndin suurem-
pia ostoerid ja sitd kautta hinnanalennuksia.
Jasenyrityksié on ympiiri Suomen.

— Emme mekédn kaikkia asioita pysty
ratkaisemaan aina ja heti, mutta tuomme
kentiille yhden erittidin hyvén lisdtydkalun
edullisien hankintojen tekoa varten. Yhteis-
ostot ovat vanha asia, mutta meidiin taval-
lamme toimivaa yhtitti en tiedd 16ytyviin
mistddn muualta, Mansikka toteaa,

Ostotarpeet esiin internetissé

Kun jisenyritykselle tulee eteen vaikkapa
lannoitteen, maalin tai turvakenkien tarvet-
ta, se kirjoittautuu hankintakeskuksen pal-
velusivustolle internetiin omalla tunnuk-
sellaan ja ilmaisee ostotarpeensa. Hankin-
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Jukka Mansikka perusti Hankintakeskuksen jonkin aikaa ideoituaan.

takeskuksen henkildkunta ottaa asiakseen
etsid sopivat tavarantoimittajat ja pyytdd
néiltd tarjoukset nikyviin verkkopalveluun.
Sitten kaupanteko yleensé nytkéhtia eteen-
péin, jos ostaja pitéid hintaa sopivana.

Yhti lailla jasenyritys voi selailla verk-
kopalvelussa sielld jo valmiiksi ndkyvid
tarjouksia ja tilata tietyn m#érén ticttyi ta-
varaa tietyin hintaehdoin. Samaa tuotet-
ta saattaa samoihin aikoihin tarvita mo-
ni muukin, ja yhteisosto tulee edukkaam-
maksi. Tavarantoimittaja taas voi hakeutua
keskuksen yhteistydkumppaniksi ja pégsee
omalla tunnuksellaan tekemaiiin verkkopal-
veluun tarjouksia.

— Niikyvissd olevat tarjoukset ovat vain
Jjédvuoren huippu koko toiminnan sisillds-
ti. Verkossa on runsaat 1000 tarjousta ker-
rallaan, ja muutoksia tulee paivittiin, Man-
siklka sanoo.

Hiénen mukaansa jasenyritykset ovat eh-
tineet puolentoista vuoden aikana saada
palvelun kautta tarjouksia yli 1300 yrityk-
seltd. Néistd suurin osa on kotimaisia.

—Tulevaisuudessa etsimme entistd enem-
miin verkostoomme my®s ulkomaisia tava-
rantoimittajia. Viro liittyi juuri euroaluee-
seen, joten sieltd odotamme kevién aika-
na paljonkin yhteydenottoja firmoilta, jot-
ka tuovat tavarat omin voimin edullisesti
jésenyritystemme kotiovelle asti.

Toiminta kasvaa voimakkaasti

Maatalous on koko ajan nostanut osuut-
taan jésenyritysten toimialalistalla. Tois-
taiseksi kaikkein suurimpana sektorina ni-

kyy kuitenkin kuljetusala. Rakennusala on
niin ik#4n vahvasti edustettuna. Myos uu-
sia toimialoja otetaan mukaan, kun palve-
luun saadaan niitd koskevaa sisiltod. Mo-
nella toimialalla voidaan toki ostaa ristiin
toisen toimialan tuotteita, ey

Tamperelaisyritys saa huomattavan pal-
jon kyselyji lannoitteista, rehuista, kasvin-
suojeluaineista ja polttoaineista. Ne ovat
samalla kuitenkin vaikeimpia tuotteita hin-
taneuvottelujen kannalta.

— Suuret toimijat dominoivat markkinoil-
la noiden aineiden kauppaa. Me saamme

”Pienyrittajat
tulevat vakisinkin
koko ajan
ostaneeksi tavaraa

hieman liian
kalliilla hinnalla.”

yhteistytkumppaneiksemme tuolta puolel-
ta varsinkin niitd kolmos- tai nelostason toi-
mijoita, jotka hakevat aggressiivisella hin-
tapolitiikalla lisdd markkinaosuutta, Man-
sikka kuvailee.

Suomen Hankintakeskuksella oli viime
kesand viisi tyontekijad, nyt maérd on rei-
lusti tuplaantunut. Hankintaosastoa hoita-
vat Mansikan liséksi hallintopéillikks Ul-
la Ylijoki ja asiakaspalvelupdillikké An-

ja Ojanen. Nykyisten ja tulevien jdsenyri-
tysten kanssa pitdd tiivistd puhelinyhteyttd
kymmenkunta ammattilaista.

Mansikka odottaa liikevaihtoon yli sadan
prosentin kasvua télle vuodelle, Ensimmii-
nen tilikausi on néiet vasta taannoin péétty-
nyt, ja se oli yrityksen perustamistilikausi.
Pienyrittdja kiittaa
Nauvossa marja- ja vihannestilaa pitdvé
puutarhuri Margot Wikstrom on ollut kes-
kuksen jdsenend runsaan vuoden. Hén on
seurannut aktiivisesti verkkopalvelussa né-
kyvid tarjouksia ja antanut hankintaosastol-
le vinkkejd mahdollisista tarpeistaan. Mi-
tdin ei ole tullut toistaiseksi ostettua, mutta
yhteisostoa varten verkostoituminen on hé-
nen mukaansa mainio mahdollisuus.

— Téné kevidnd hankintoja tulee varmas-
ti tehtyd titd kautta. Marjanviljelyalan kas-
vattamiseen liittyvét ostot nousevat todenné-
kdisesti melko suuriksikin. Uskon hankinta-
keskuksen pystyvin etsimédn minulle edulli-
simmat tavarantoimittajat, Wikstrém sanoo.

Hén toimii pienyrittdjéni saaristoseudul-
la, josta on pitkd matka lihted ostoksille.
Yksiltdisii tavaroita ostaessa hin myd0s jii
useimmiten kaikenlaisten maérdalennusten
ulkopuolelle.

— Téllaiseen yhteishankintaan hakeutu-
minen on kaltaiselleni pienyrittédjélle ainoa
keino saada kunnolla huojennusta hintoi-
hin. Hankintakeskuksen toimintaidea on
mielesténi erinomainen. M
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