
r Teksti ja kuvat lfiH SMRNEN

ta 4ydhemmin alkoi Suomen Hankinta-
keskus Oy:n ka)tdnntin toiminta.

- Olin tehnyt business to business -sek-
todlla tditlt yrjfiAjana tai vastuullisena joh-
tajana jo parik],nmentii luotta. Muun mu-
assa kansainvalistymisprosessit ja mark-
kinoinnin kehittiiminen l$uluivat kuvaan.

Ostojen kanssa olin aina paljon tekemisis-
sd, ja sftA kautta ftime idea alkoi muovau-
tu4 ostoyhteenliittymiA muodostavan yhti-
dn omistaja Mansikl@ kenoo.

Ei pienyritttijill6 ole mahdollisuuksia ja
aikaa tutkia hinta-asioita pikkutarkasti. He
tulevat vlikisinkin ostaneeksi tavama ko-
ko ajan hieman liiar kalliilla hinnoilla. Me
kokoamme iarpeet yhteen, etsimme sopivat
tavarantoimittajat ja pyydamme tadoukset
erilaisten ostomiffien osalta. Olemme vain
tadousvaiheen vAlittiija, eli koko varsjnai-
nen kauparkdynti tapahtuu sitt€n ostajanja
mlyjan v:ili a.

Ei provisiota

Provisioita tai viilityspalkldoita keskus ei
kerad, vaan sen toiminta rahoitetaan tiiysin
jAsenyritysten vuosittain suorittanalh ja-
senrMksulla. Se on suuruudeltaan siu luok-
kaa, ettli €sjmerkiksi jo yhdessa ftl(torige-
neraattorihankinnassa tulee helposti sees-
tetyksi sama nhasumma, kun kone hanki-
taan ostoyhte€nliittymenkautta. Kynnen-
kertaiset sdastiit jiisenmaksuun venattuna
voi hyvinkin koota vuoden aikana.

Hankintakeskuksen rekisterisse on ke-
v{ttalvella 201 I yli kolm€ tuhattajesenyri
tyst6. Niinpa onjo varsin helppoa liiltijlt sa-
manaikaisia tarpeita ja koota nein suurem-
pia ostoeriSja silA kautta hinnanalemuksia.
Jasenyrityksia on ympiiri Suomen.

- Emme mekii:in kaikkia asioita pysty
ratkaisemaan aina ja heti, mutta tuomme
kenttlle yhden erifiain bviin liseryitkalun
edullisien hankintojen tekoa varten. Yhteis-
ostot ovat vanha asia, mutta meiddn taval-
lamme toimivaa yhtidta en tieda ldy0aAn
miste:in muualta, Mansikle toteaa.

Ostotarpool esiin internetissa
Kun jasenfitykselle tulee eteen vaikkapa
lannoitteen, maalin tai turvakenlden talvet-
ta, se kirjoittautuu hankintakeskuksen pal-
velusilustolle internetiin omalla tunnuk-
sellaan ja ilmaisee ostotarpeensa. Hankin-

Hankintakeskus metsdstdii
jiisenilleen alennuksia
Yhteisostot ovat ikivanha keksintd, mutta tuhansia osta'
via jtisenyrityksid riveihinsa keriinneen Suomen Hankin-
takeskus 0y:n kaltaisia toimijoita ei ole aiemmin ntihty.
Yhtid kokoaa jdsenyrityksiiiiin suuremmiksi ostajatahoiksi
vaikkapa lannoitteiden, polttoaineiden tai autonrenkaiden
hankkimista varten ja neuvottelee iavarantoimittajilta
reippaat alennukset tuotteiden hintoihin,

ienyritysten ei ole mahdollista tin-
gata hankintojen yhteyd€ssl kaik"
kein roinimpia hinranalennuksia,

kun kenan ostettava tavamma?irAkaan ei
ole valtaisa. TASH tamperelainen Jukkt
Mansikka hoksasi markkinaraon omalle
yritykselleen pari vrotta sitten. Puoli \,1lot-

Pienyrltl5iion yhteisosloja llankinlskeskuksessa holtavat loimitusiohtais Jukka llransikka (vas.),
hankinla0Baslolla lJlla Ylljoki (ed. vas.) ja AnJa oianen soka asiakaspalvohsta Mo Psllas (tak.
vas,), llona Ketonon ja Tarja Heikkile.



Jukka Mansjkka perusll Hanklnlakeskuken jonkln aikaa ideoiluaan.

takeskuksen henkiliikunta ottaa asiakseen
etsiii sopivat tava(antoimittajat ja pyytaa
nailta tarjoukset nakyviin ve*kopalveluun.
Sitten kaupanteko yleensA nlkAhtija eteen-
pdin,jos ostaja pitiiii bintaa sopivana.

Yhta lailla jasenyritys voi selailla verk-
kopalvelussa sielH jo valmiil$i nAb.via
tadouksiaja tilata tietyn mAtudn tiettyd ta-
varaa tietyin hintaehdoin. Samaa tuotet
ta saattaa samoihin aikoihin tarvita mo-
ni muukin, ja yhteisosto lulee edukkaam-
maksi. Tavarantoimittaja taas voi hakeutua
keskuksen yhteistydkumppaniksi japaas€e
omalia hrnnuksellaantekemaan verld(opal-
voluun ta4ouksia.

NAk'.r'issa olevat tarjoukset ovat vain
ja:ivuoren huippu koko toiminnan sisallds-
fti. Verkossa on runsaat 1000 tarjousta ker-
rallaan, ja muutoksia tulee paivittAin, Man'
sikka sanoo.

Hdnen mukaansa jas€nyritykset ovat eh-
tineet puolentoista vuoden aikana saada
palvelun kautta tarjouksia yli 1300 yrityk-
seltii. Ntiisti suurin osa on kotimaisia.

Tl. evaisuud€ssa etsimme entisui enem-
man verkostoomme myds ulkomaisia tava-
rantoirnitlajia. Viro liittyi juuri ewoalue€-
seen, joten sielti odotamme kevaan aika-
na paljonkin yhteydenottoja firmoilta, jot-
ka tuovat tavarat omin voimin edullisesti
jiisenyrib,st€mme kotiovelle asti.

Toiminta kasvaa voimakkaasti

Maatalous on koko ajan nostanut osuut-
taan jiisenyritysten toimialalistalla. Tois-
taiseksi kaikkein suurimpana sektorina nii-

kyy kuitenkin kuljetusala. Rakonnusala on
niin ikAAn vahvasti edustettuna. Myds uu-
sia toimialoja otetaan mukaan, kun palve'
luun saadaan niiita kosl(evaa sisiiltiia. Mo-
neli4 toimialalla voidaan toki ostaa ristiin
toisen toimialan tuotteita.

Tamperelaisyitys saa huomattavan pal-
jon kysolyjl lannoitt€ista, rehuista, kasvin-
suojeluaineista ja politoaineista. Ne ovat
samalla kuilenkin vaikejmpia hotteita hin-
tanerwottelujen kannalta.

Suurettoimijatdominoivatmarkkinoii-
la noiden ain€iden kauppaa. Me saamme

"Pienyrittdjdt
tulevat vdkisinkin

koko ajan
ostaneeksi tavaraa

hieman liian
kalliilla hinnalla."

yhteisryokumppaneiksernme tuelta puolel-
ta vaNinkin niitd kolmos- tai nelostason toi-
mijoita, jotka hakevat aggressiivisella hin-
iapolitiikalla Isad markkinaosuutta, Man-
sil&a kuvailee.

Suomen Hankintakeskuksella oli viime
kesana vihi tydnt€kijad, n)4 meiira on rei-
lusti tuplaantunut. Hankintaosastoa hoita-
vat Mansikan heksi hallinxopaalikkii Ul-
la Ylijoki ja asiakaspalvelupdalikkii An-

ja ojan€n. Nykyisten ja tulevien j:isenyri-
tysten kanssa pitda tiivista puhelinyhleylta
kymmenkunta ammattilaista.

Mansikks odottaa liil€vaihtoon yli sadan
prosentin kasvua t:ille vuodelle. Ensimmtii
nen tilika si on naet vasta taannoin pa:itty"
n},t, ja se oii fityksen perustamistilikausi.

Pienyritt5ie kiittaa

Nauvossa mada- ja vjhannestilaa pitAvd
puutarhuri Margot Wikstriim on ollut kes-
kuksen jes€nene runsaan vuoden. Hiin on
seurannutaktiivisesli verki(opalvelussana-
kyvia tarjouksia ja antanut hanldntaosasto!
le vinklcja mahdollisista tarpeistaan. M!
tiiiin ei ole tullut toistaiseksi ostetha, mutta
yhteisostoa vaten ve*ostoihminen on ha-
nen mukaansa mainio mahdollisuus.

Tene keviiiine hankintoja tulee vamas-
ti tehtyd tdtd kautta. Marjanviljelyalan kas-
vattamis€en liitt)"r'atostotnousevattodennA-
ktiisesti nelko suuriksikin. Uskon hankinta-
keskuksenpysq"r'iln etsimiltinminuLle€dulli-
simmat tavarantoimittajat, Wikstrdm sanoo.

Hiin toimii pienyrittajenA saaristoseudul-
la, josta on pitkii matka ltihtet ostoksille.
YksittaisiA tavaroita $ia€ssa hen myijs jaa
useimmiten kaikenlaist€n mii?ir?lalennusten
ulkopuolelle.

Talhiseen yhteishankintaan hakeutu-
minen on kaltBiselleni pienyrittajalle ainoa
keino saada kunnolla huojennusta lrintoi-
hin. Hankintakeskuksen toimintaidea on
mielestani erinomainen. r


